G RU MANT PODNIKATELSKY PRIBEH
OBRCHODNI
SPOLECNOST

S OBRRABECIMI NASTRO/I
A RESENIM PRO PINOU
PODPORU OBRRABECIHO
CYKLU

RU MANT

NASTROJE VASEHO USPECHU

GRUMANT s.r.o0. je dodavatelem
technologickych Feseni a ndstrojd pro
plnou podporu obrabéciho cyklu. Je fir-
mou, kterd v oboru doddvek ndstroji
pro tfiskové obrabéni v devadesdtych
letech prolomila zastaraly pohled na
pojem produktivita strojirenské vyro-
by, a kterd v sou¢asnosti tdhne obor
progresivnim pfistupem a inovacemi.
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+ABRA je pro nds od samého pocdtku obrovskou
konkurenéni vyhodou.”

SEST LET K USPECHU

,Dalsich 3est let jsme bojovali: budova-

li jsme sortiment od roznych dodava-

teld. Hlavnim mé&fitkem byla kvalita

vyrobkd. Cht&li jsme najit predevsim

*  pfistroji uréenymi pro méfeni a sefi- dodavatele, ktefi je3té nebyli v Cesku
zovdni néstrojd k CNC obrébécim etablovani a ktefi byli ochotni zagit
strojom, obchodovat s doposud nezavedenym

e unikdtnim Toolboxem s patentova- dealerem. Postupné jsme vybudovali
nym 3D vyddvacim mechanismem ~ jedno z nejSirsi

a CAD/CAM softwarem.

PRODUKTOVE PORTFOLIO firmy

je tvofeno predeviim

*  néstroji pro friskové obrabéni (frézy,
soustruZeni, vridky, upinage),

*  piristroji pro sefizovdni,

Svij patndctilety rost Grumant ndstrojd a technologii v oboru.

postavil na vysoce kvalitnich produk-
tech, komplexnosti dodavek a krét-
kych terminech dodani, v kombinaci
s konstantnim zaji§ténim servisnich
sluZzeb a technologické podpory.
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SOFTWARE

V ROCE 1993 se Ing. Valeri Zakre-
pa rozhodl zaloZit firmu obchodujici
s kvalitnimi obr&bécimi ndstroji pro
friskové obrdbéni. ,Nebylo snadné
vybrat dodavatele, ktefi vynikaji nejen

vysokou technickou kvalitou vyrobkd, ale

také spolehlivosti. NejdFive jsme hledali
v Rusku, ale tam jsme narazili pravé na
malou spolehlivost,” komentuje za&atky
podnikani Valeri Zakrepa.

Nyni spolupracujeme s cca 30 do-
davateli, od kterych bereme vzdy jen
iejich TOP produkty a z nich sklé-
ddme svij vlastni uceleny sortiment.
Proto miZeme klientovi v sou&asnosti
nabidnout o cca 40 % nizsi ceny
nez konkurence, pfi stejné nebo lepsi
kvalité produktu. K tomu servisni zaze-
mi s reakéni dobou v fédech hodin.”
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V DEVADESATYCH LETECH si
vedeni Grumantu uvédomilo, Ze je
poffeba predeviim piekonat propastny
technologicky rozdil oproti z&padnimu
svétu. Vedeni za&alo prosazovat pro-
gresivni pracovni postupy orientované
na vysledek a produktivitu a nabirat
mladé, schopné a kreativni obchodniky.
V & dobé bylo ffeba usilovné pracovat
se zlozvyky eského strojirenstvi. Klient
musel pochopit, Ze spravné zvoleny
moderni néstroj vybrany podle rele-
vantnich parametrd, spolu s kvalitnim
naprogramovdnim procesu a strategic-
kou organizaci obrébéciho procesy,
mize oz desetindsobné zvysit
produktivitu vyroby, sniZit spotfebu
ndstrojl, kapaliny, elekifiny a potazmo

i fixnich naklado.

MERITKEM VSEHO JE
PRODUKTIVITA

V roce 1996 Grumant hledal nové
pracovni sily a sou&asné prostredky

pro zvyseni produktivity préce. Tim

se nakonec stal informaéni systém
ABRA, ktery si ziskal vedeni firmy iz pfi
prvni prezentaci, ze které bylo jasné, Ze
zautomatizovat pdjde hodné kazdo-
dennich &innosti. Diky ABRE vzrostla
5nasobné produktivita prace
obchodniho oddéleni. Pfed zavedenim
informaéniho systému ABRA obchodnici
ruéné vystavovali faktury, dodaci listy

a jiné dokumenty. Po jeho zavedeni
jeden pracovnik obchodniho oddéleni
denné pfijme v proméru 58 objedndvek,

zpracuje 30 nabidek a vytvofi 12 objed-

ndvek vici svym dodavatelim, coz bylo
dfive nemyslitelné. Maximalné se také
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~Nés profit je vZdy pFfimo spojen s Uspéchem
klienta,” Fika Valeri Zakrepa

~ABRA ndm pomdha
* vydélat penize
* ziskat u udrzet podil na trhu

budovat postaveni u klienta”

zjednodusila tvorba doklads.

V EKONOMICKE KRIZI posled-
nich let Grumant zaznamenal vyrazné
navyseni poctu poptdvek, které, pfi stej-
ném obchodnim vysledku, musi prodeici
zpracovat. Tato situace jde diky ABRE
velmi dobfe zvlddnout. ABRA je pro
Grumant od samého poédtku obrovskou
konkurenéni vyhodou.

Neméné dileZitym pfinosem, ktery
informaéni systém ABRA do Grumantu
prinesl, je pro vedeni spolegnosti moz-
nost rozboru vech ekonomickych a ob-
chodnich ukazateld. Management tak
mizZe béhem nékolika minut analyzovat
stav firmy, vytvéiet obchodni predikce

a operativné plénovat zmény.

,,PO PATNACTI LETECH pod-
nikani jiZ méme jasny recept na
Uspéch: Na3 profit je vzdy a piimo
spojen s Uspéchem klienta, a to proto,
Ze v piipadé jasné a ofeviené dohody
s nim se z nds stava ne objekt tendru,
ale jakési technologickd divize klienta,
jejiz z&zemi tvofi i informaéni
systém ABRA. Vzdjemnd spolupré-
ce mezi dodavatelem a odbératelem
je pak schopna docilit nevidanych
vysledkl — tfeba i ndsobkd zvyseni
produktivity a optimalizace celého
procesu obrdbéni. Klient poté moze
prijimat zakdzky, které pro néj byly
drive prodéle¢né. Rad pak zaplati

za nade ndstroje. Fakticky ném ale
plati za Know-how, jak ziskat
vysokou produktivitu.”
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